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Wynajem ekspresu do kawy – 5 rzeczy, które
warto sprawdzić przed porównaniem ofert

Wynajem ekspresu do kawy to nie tylko miesięczna opłata za urządzenie, ale cały
model współpracy: sprzęt, kawa, serwis, warunki umowy i realny koszt użytkowania.
Zamiast patrzeć wyłącznie na najniższą stawkę, lepiej porównać 5 najważniejszych
obszarów, które najczęściej decydują o tym, czy oferta będzie naprawdę opłacalna.

1

Dopasowanie ekspresu do miejsca i liczby kaw
Najpierw trzeba ustalić, gdzie ekspres będzie pracował i jakie obciążenie ma realnie
obsłużyć.

Czy urządzenie jest dobrane do biura, hotelu, stacji paliw, lokalu
gastronomicznego czy eventów?
Czy wydajność ekspresu odpowiada rzeczywistej liczbie kaw dziennie, a nie tylko
minimum z oferty?
Czy ekspres przygotuje takie napoje, jakich naprawdę oczekują użytkownicy:
espresso, americano, cappuccino, latte, czekolada?
Czy dostawca pokazuje, że sprzęt poradzi sobie przy godzinach szczytu, a nie
tylko przy spokojnym użytkowaniu?

2

Zakres oferty: co jest w cenie, a co osobno
Niska rata miesięczna niewiele mówi, jeśli nie wiadomo, co dokładnie obejmuje.

Czy cena dotyczy samego ekspresu, czy także montażu, uruchomienia i
szkolenia?
Czy w pakiecie są filtry, środki czyszczące, odkamienianie, części eksploatacyjne
i przeglądy?
Czy umowa obejmuje także dostawy kawy, mleka, dodatków lub kubków, czy to
osobny koszt?
Czy wiadomo, które elementy są obowiązkowe w pakiecie, a z których można
zrezygnować?

3

Model rozliczenia i realny koszt miesięczny
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Oferty wynajmu, dzierżawy i leasingu potrafią wyglądać podobnie, ale finalny koszt bywa
bardzo różny.

Czy płacisz stałą miesięczną opłatę, abonament z limitem, czy ratę powiązaną z
zakupem kawy?
Czy są minimalne zamówienia kawy lub inne progi, których niespełnienie podnosi
koszt?
Czy w umowie są dopłaty za przekroczenie limitu, dodatkowy serwis, dojazd lub
wymianę części?
Czy porównujesz oferty po pełnym koszcie miesięcznym, a nie tylko po samej
racie za urządzenie?

4

Warunki umowy, elastyczność i wyjście ze współpracy
Dobra oferta powinna być wygodna nie tylko na start, ale też wtedy, gdy potrzeby firmy
się zmienią.

Na jaki okres podpisywana jest umowa: kilka miesięcy, rok, dwa lata czy dłużej?
Czy można wymienić ekspres na większy lub mniejszy, jeśli liczba użytkowników
się zmieni?
Jak wyglądają warunki wcześniejszego rozwiązania umowy i czy są kary lub
opłaty końcowe?
Czy po zakończeniu umowy sprzęt jest odbierany, wykupywany czy wymieniany
na nowy model?

5

Serwis, czas reakcji i ciągłość działania
Przy ekspresie używanym codziennie liczy się nie tylko smak kawy, ale też szybkie
usuwanie problemów.

Czy umowa określa konkretny czas reakcji serwisu i sposób zgłaszania awarii?
Czy dostawca zapewnia sprzęt zastępczy, jeśli naprawa potrwa dłużej?
Czy serwis i części są w cenie, czy pojawią się dodatkowe opłaty po określonym
czasie?
Czy oferta jasno pokazuje, kto odpowiada za przestoje, konserwację i utrzymanie
ekspresu w codziennym użyciu?

Pamiętaj: wynajem ekspresu do kawy warto porównywać nie tylko po miesięcznej
stawce, ale po całym modelu współpracy. Liczy się dopasowanie sprzętu, zakres pakietu,



data wydruku 25-04-2026

warunki umowy, serwis i pełny koszt użytkowania. Dobra oferta powinna jasno
pokazywać, co zawiera cena, czego nie zawiera i ile realnie zapłacisz w skali
miesiąca.
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